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この資料は、講習会を主催され

る方のための重要事項をまとめ

たものです。初めて主催される

方は、特に赤字の重要事項を確

認してください。
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第1章 主催者になるための条件

登録ランクの条件

対象ランク

全国販社、（U販社）、S販社、販社、総代理店、

代理店

重要

新ランク「代理店」以上であれば主催可能

注意

お試しの方、塾生の方など正式契約されていない方は主催不可

2
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研修会視聴について
主催者は年1回

研修動画を見て役割や　　

ルールを再確認し、情報を

更新してください。

初めて開催される方へ

まずは共催からスタートし、　

上位店のご指導を受けてから　

単独開催してください



必須登録

研究所主催者専用

グループLINEへの

登録が必須

https://line.me/R/ti/g/ZKqZwf8fnN


第2章 集客目標と開催条件

開催形式

単独開催

共催開催

最低人数

20名以上

10名以上

推奨人数

30名以上

30名以上

【重要】講習会はできるだけ共催で開催してください

【禁止事項】単独・共催共に10名以下は開催不可

※ 10名以下の集客や集客人数の虚偽報告が発覚した場合は、ペナルティーや主催者活動

が停止となる場合があります
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共催の条件

共催者は主催者研修会に参加した人

自身の傘下のお客様（候補含む）の参加を必須

共催者が当日会場に行けない場合も、上記条件をクリアできればOK

会場費は負担する

2
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第3章 講習会の登録

登録期限：

開催の2週間前には完了

傘下の販売店、愛用者の方

にも声をかけて講習会の

活性化を図る

講師と事前に講習会の種別、内

容、体験の有無、共催者を確認

日中お仕事されている方や平日

お仕事の方にも配慮し、

平日夜や土日開催も検討



講習会申込画面＆スケジュール表▶

講習会予約マニュアル▶

https://www.kankyo-hozen.co.jp/partner/traning
https://www.kankyo-hozen.co.jp/khlweb/wp-content/uploads/2025/10/training-system-manual-ver2.6-for-the-first-stage.pdf
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第4章 開催できない条件
以下の場合は開催できません（システム上でエラーメッセージは表示されません）

会場が公共の施設以外での開催

例外：理美容エステ技術講習会においてはBSCサロン（1年以上在籍）での開催も可能

同週（月曜始まり～日曜日まで）同市（郡）での予約

同日同都道府県での予約

同日同講師の予約（リアルとオンラインでの2回の開催は可能）

※ 講習会のカテゴリーが異なれば開催は可能です

2

3

4

主催者（担当者）と講師の兼任5

講師と司会の兼任6



5. 報告書と使用材料申請

【必須】開催後は必ず1週間以内に報告書の登録を完了

●重要：㈱環境保全研究所と㈱ビーワンの両社の製品紹介は必須条件

主催者報告書の提出

●報告書は税務調査官も確認する大切な証拠書類

●時系列に沿って講習内容の詳細を記入

●注意：参加人数の水増しや虚偽の報告はペナルティーの対象

●内容不十分な報告書により、サンプル及び使用材料などの負担が認

   められないケースもあり



●請求は専用の「講習会使用材料申請書（最新の書式）」を使用

使用材料申請書の提出

●単位または本数単位で環境保全研究所宛にFAX。

※現在、申請システムの電子化を進めております。

●重要：「主催者報告書」確認後の手配となるため、必ず報告書登録後に送付

●期限：3か月以上経過した申請については使用材料をお送りできません

https://view.officeapps.live.com/op/view.aspx?src=https%3A%2F%2Fwww.kankyo-hozen.co.jp%2Fkhlweb%2Fwp-content%2Fuploads%2F2025%2F09%2Fkoushukai-shiyouzairyo202509.xlsx&wdOrigin=BROWSELINK


●講習会種別と施術内容に〇をつける

よくある記入漏れ

●開催場所は都道府県と市郡の両方を記載

●最新の申請書を使用



第6章 BSC認定講師リスト

●BSC認定講師リストは環境保全サービスサイトパートナーサイトに

掲載

●BSC会員用ページ各種講習会ごとに、リアル・WEBの依頼可否・

条件など、随時更新

●閲覧方法：パートナーサイト → 書類ダウンロード → 講習会関連

書類・リスト

https://www.kankyo-hozen.co.jp/partner/partner-site
https://www.kankyo-hozen.co.jp/partner/partner-site


講師 =  A講師（Aグループ）、主催者 =  B販売店（Bグル

ープ）、共催者 =  A講師の傘下（Aグループ）

第7章 開催ルール（主催者と講師について）

ポイント：共催であればOK

基本ルール
BSC認定講師（技術・エステ・賛助会員特別）の傘下主催講習会の経費負担無し

開催OK事例
       異なるグループでの共催



講師 =  スーパー販社、主催者 =  スーパー販社

ポイント：講師が主催者と同ランク以下であればOK

基本ルール
BSC認定講師（技術・エステ・賛助会員特別）の傘下主催講習会の経費負担無し

開催OK事例
       同じ全国販社内



講師 =  販社、主催者 =  スーパー販社

ポイント：講師が主催者と同ランク以下であればOK

基本ルール
BSC認定講師（技術・エステ・賛助会員特別）の傘下主催講習会の経費負担無し

開催OK事例
       同じ全国販社＆同じグループ内
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第8章 講習会のルール
講習会（リアル・WEB）での録音・録画は原則禁止

講習会・講演会等の録音・録画の禁止（主催者が開催前にアナウンス）

主催者・講師の場合も同様に録音・録画の禁止

 拡散の禁止（LINE、Facebook他SNS、メール、DVD等含む）

例外：技術部分や仕組みの解説部分など、撮影者名と具体的な使用目的が明確な場合、

部分的な録画・録音は事前確認により一部可能

2

3



1

禁止している理由

誤った表現が不特定多数へ拡散されるのを防ぐため

講師の資格を認定している組合・協会・団体などへの拡散を防ぐ

ため（講師の保護）

録画の使い回しは厳禁（講師へは1回の開催につき講師料を支払い）

2
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第9章 表現について（薬機法・景表法対応）
【最重要】法令遵守について

病気に関する表現の禁止

体験談紹介時の注意

「疾病の治療又は予防の効果が健康食品や化粧品には法的に認められていない事」を明確

に伝える

「エビデンス（科学的データ）がない事」を最初と最後と適宜途中にもはっきり伝える

誰でも病気が必ず「治る」と誤解を招かないよう注意

2

禁止されている表現

NG：「治る」「改善する」「消える」など何かしらの症状に対して有効であるかのような表現



NG表現とOK表現の具体例

NG表現

「ガンが治ります」

『サプリメント（健康食品）』の広告表現例

OK表現

「これを飲めば肥満が治ります」

「おなかをキレイにします」

「毎日食べると免疫力がアップします」

病気に関する効果効能は一切表現

できません

「健康維持にお役立てください」

「おなかの調子を整える」　　

（特定保健用食品の場合のみ）

「毎日の健康習慣に」



NG表現とOK表現の具体例

NG表現

「髪が生える」

『化粧品』の広告表現例

OK表現

「これを使えば、肌が美白になります」

「このシャンプーで髪質が変わります」

「皮脂の酸化を防ぎます」

「頭皮を健やかに保つ」

「髪をすこやかに保つ」

「肌を清潔に保つ」

「肌をうるおしキメを整え透明感に導く」

「うるおいを与え、肌を明るい印象に導く」

「傷んだ髪用」（用途表現）

「傷んだ髪にうるおいを補給」



薬機法等に抵触する具体的な問い合わせ事例

アクアーリオを飲用し目薬としても使うようにと講習会で聞いた

トリニティー40倍希釈液を飲用し目薬としても使うようにと講習会で聞いた

カルシストXでガンが治ると聞いた

アクアーリオについて詳細な説明がなく、肌に塗ればアトピーが治ると聞き使

用後に肌が悪化

【実際にあった問い合わせ】以下のような表現は絶対にしないでください



薬機法等に抵触する具体的な問い合わせ事例

サンゴシリーズサプリメントやトリニティークリスタルの飲用でガンや難病が

治るのか？

他店のSNS上での体験談を引用して「自店で取り扱っている商品を使えば、こ

のSNSで紹介している通りで病気が治る」と商品を勧められた

【実際にあった問い合わせ】以下のような表現は絶対にしないでください

※ 実際にこのようなお問い合わせがあったということを把握いただき、オーバートークに

    注意しましょう。

※ ただし講習会では商品の良さをしっかりとお伝えできるように！



1 雑貨品として販売（食品や医薬品ではない）

2

3

トリニティーゼット・アクアーリオに関する重要注意事項

【絶対禁止】トリニティーゼット・アクアーリオを飲用する表現

トリニティーゼット

口に入れる表現は絶対にしないでください

インフルやコロナワクチンの副反応に有効

という科学的根拠はありません



1

飲料水としてお勧めすることはお控えください2

3

4

トリニティーゼット・アクアーリオに関する重要注意事項

【絶対禁止】トリニティーゼット・アクアーリオを飲用する表現

無添加天然水ですが、製品に記されている通り

「飲み水ではありません」

アクアーリオ

体験会においてアクアーリオを肌のふきと

りや水分補給のためにご使用いただくこと

は問題ありません

ただし化粧品や薬のような効果効能を表現す

ることは薬機法に抵触します



1 口から摂取するもののうち、医薬品（医薬部

外品を含む）以外のものは全て食品に該当

2

健康食品・体験談に関する重要注意事項

健康食品について

医薬品のように体の構造や機能に影響する

表示等は原則認められていません



NG：「あなたも治る」

体験談の正しい伝え方

OK：「このようになった方がいます」

（事例として紹介）

注意：Before・Afterの写真・データも

景表法に抵触します

健康食品・体験談に関する重要注意事項



第10章 主催者の準備と役割

●展示商品

●販促物（カタログ、チラシ等）

●使用材料（体験商品・技術展示商品）

●スキンケアサンプルセット　　　　

（スキンケア体験会時）

●体験用備品、美容器具

●受付表、スライド（プロジェクター）

●必要書面等

主な準備品



講習会現地販売に関わる規制と必要書面記入例▶

リアル講習会場一納品書領収書▶

販売制度にて配慮すべき事項

記入例と記載のある資料をご覧下さい。現地でご利用になられる

納品書領収書も、ご活用下さい。

https://www.kankyo-hozen.co.jp/khlweb/wp-content/uploads/2022/05/a28360ce228b3760865b0a169bae4d9e.pdf
https://www.kankyo-hozen.co.jp/khlweb/wp-content/uploads/2024/05/badb9e04e5d71d98722ab764a12216c0.docx


●集客

●開催申込

●目的と意義の説明

●司会

●会場準備片付け（予約・商品展示・精算）

●商品説明

●質疑応答

主催者の役割



主催者の注意点
主催者がしてはいけないこと・・・

主催者がしてはいけないこと

●講習会の最中に主催者が居なくなる

●講習会の最中に参加者とおしゃべりをする

●展示品がない

●全て講師に任せる

●集客が少ない

●病気治しのためだけの集客

●薬機法、景表法を良く知らない

●必ず治るという勧誘および商品販売

●商品の購入を強く迫ること



■各種講習会の基本事項-1
●3つの基本

1.ビーワン水を薬液と共に使用

2.水を入れる（頭皮エステ・プレ処理・頭皮洗浄）

3.ヘアーリフォーマーを使用

参考「 BSC  加入の基準」 組合員（美容・理容サロン）

　　1）ビーワン水を薬液と共に使用する

　　2）水を入れる（オールインローション可） 以上2点を行っていること

※ヘアーリフォーマーの使用、プレ処理等は必須としない

BSC加入後の勉強会等で知っていただけるように

■開催時間
●標準2時間前後

●会場の時間制約を事前確認



講習会の種類（全11種類）

No.

OK表現①

講習会種類

環境保全研究所本部講習会

理美容エステ技術講習会

商品説明会（変身プログラム）

商品説明会（商品全般）

地球再生プロジェクト説明会

仕組み勉強会

体験会（ｽｷﾝｹｱ、ﾎﾞﾃﾞｨｹｱ、ﾍﾞﾋﾞｰ＆ｷｯｽﾞ、ﾍｱｹｱ、ﾏｲﾝﾄﾞﾌﾙﾈｽ）

②

③

④

⑤~⑨

⑩

⑪

※講師により担当可能なカテゴリーが異なりますので、各種講師リストでご確認ください



第11章 その他の重要事項1

体験談の発信について

●事前にご本人に「内容の確認」と「発信の許可」をいただく

●注意：必ずしも「匿名なら大丈夫」ではありません

●ご本人から申し出があった場合は速やかに訂正を行う等、誠意ある対応をお願いしま

す

ネット販売の禁止

●登録および販売時は必ずネット・通信販売禁止の旨をご説明

●顧客登録後の取引状況もしっかりと管理してください



その他の重要事項2

商品等の販売について

●弊社商品・関連商品に関係のない商品の販売は不可

●弊社商品・関連商品を販売する場合は、必ず主催者及び講師にも事前に把握して

　いただく

●あくまでも講習会・体験会の開催が目的であり、販売がメインとならないように する

●販売を行う場合は、参加者にも販売有りの旨を事前に告知する



プチ体験会・プチ商品説明会について

少人数（1～9名）での開催

■対象：サロン・ショップでのプチ体験会・商品説明

■種別：プチ体験会（スキンケア）/プチ商品説明会（変身プログラム）

■主催者：代理店以上でスキンケア商品の使い方・商品説明ができる方

■申込方法：パートナーサイトの専用フォーム

少人数での開催をご希望の方へ

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSc9_GTxs-VibPwJWXyckgUocGk23eHTU2pvioChwNLqo-PSeA/viewform


プチ体験会・プチ商品説明会について

■スキンケアサンプルセット

・専用フォーム申込で1箱（20セット入り）を送付

・数回分のプチ体験会用として使用

■使用材料（月単位or本数単位で請求）

・プチ体験会：スキンケア体験会と同じ

・プチ商品説明会：オールインローション100mL/名

■提出書類

・主催者レポート/参加者名簿/使用材料申請書

【重要】書類未提出の場合、サンプル返却や使用材料提供ができません

少人数での開催をご希望の方へ

https://www.kankyo-hozen.co.jp/partner/traning


まとめ

1.  集客目標を守る

3.  法令遵守を徹底

2.  期限を守った手続き

4.  ルールを守る

講習会を成功させるための5つのポイント

5.  主催者としての　　　　　　　
責任を持つ



ご不明な点がございましたら、

環境保全研究所までお気軽にお問い合わせください。

皆様の講習会が成功することを　　　　　　　

心よりお祈り申し上げます。

連絡先

環境保全研究所お問合せ先フォーム

https://tayori.com/form/449d74e4abe503cc4de6a489168af1a3c31f2a2b

